
CHECKLIST
Vendre votre voiture en Belgique — étape par étape

Comment utiliser cette checklist ?
Imprimez-la, cochez chaque case au fur et à mesure. Pensez à conserver tous les documents
originaux dans une pochette dédiée jusqu'à la finalisation de la vente.

1. Documents à rassembler avant la mise en vente

■ Certificat d'immatriculation du véhicule — original

■ 3 modèles selon l'âge : ancien rose (avant 2010), A4 (2010-2013), A4 sécable (2014+). Si perdu : duplicata DIV
(~30€) ou certificat de perte police (gratuit, attention validité).

■ Formulaire rose (demande d'immatriculation) — distinct du certificat

■ À demander à votre courtier d'assurance ou à la DIV. Document que l'acheteur transmettra à son assureur pour
réimmatriculer.

■ Certificat de conformité européen (COC)

■ À retrouver dans vos documents d'achat. Demandez un duplicata au constructeur si perdu.

■ Car-Pass officiel — datant de moins de 2 mois

■ Obligatoire ! Commandez-le sur car-pass.be (15 €). Sans Car-Pass valide, la vente peut être annulée.

■ Certificat de contrôle technique « pour vente » récent (< 2 mois)

■ Obligatoire pour tout véhicule de plus de 4 ans vendu à un particulier. Coût : 90 à 130 € (nettement + cher qu'un CT
classique).

■ Carnet d'entretien et factures d'entretien

■ Une voiture avec historique complet vaut 10 à 15 % de plus. Triez chronologiquement.

■ Double des clés

■ Main-levée du gage (si véhicule encore sous crédit)

■ À demander à l'organisme de crédit. Note : le « certificat de non-gage » n'existe pas en Belgique (terme français).

2. Préparer le véhicule pour la vente

■ Nettoyer l'intérieur de fond en comble (aspirateur, plastiques, vitres)

■ Nettoyage extérieur professionnel ou lavage soigné

■ Conseil : un detailing à 50-80 € peut faire gagner 200-400 € sur le prix de vente.

■ Vérifier les niveaux (huile, lave-glace, liquide de frein)

■ Réparer les petits défauts visibles (ampoule, essuie-glace)

■ Pas de gros travaux. Mais une ampoule grillée donne l'impression d'un véhicule mal entretenu.

■ Faire des photos de qualité — au moins 8 angles

■ Avant, arrière, profils gauche/droit, intérieur (avant/arrière), tableau de bord, coffre.

■ Estimer la valeur réelle du véhicule

■ Comparer sur AutoScout24, 2ememain.be, et demander 2-3 devis pros (gratuits).



3. Le jour de la vente

■ Vérifier l'identité de l'acheteur (carte d'identité)

■ Notez le numéro national. Méfiez-vous des acheteurs qui refusent de présenter leur ID.

■ Faire signer le contrat de vente — 2 exemplaires originaux

■ Téléchargez le modèle de contrat sur ventedirectedemavoiture.be

■ Encaisser le paiement AVANT de remettre les clés et les documents

■ Privilégier le chèque de banque ou virement instantané. Refuser les chèques certifiés douteux.

■ Remettre l'intégralité des documents à l'acheteur :

■ ■ Certificat d'immatriculation du véhicule

■ ■ Formulaire rose (demande d'immatriculation)

■ ■ Certificat de conformité (COC)

■ ■ Car-Pass

■ ■ Certificat CT pour vente

■ ■ Carnet d'entretien et factures

■ ■ Double des clés

■ Remettre les clés et le véhicule

■ Photographier l'odomètre et le véhicule au moment de la remise

■ Preuve en cas de litige sur l'état au moment de la vente.

4. Démarches après la vente — vendeur

■ Informer votre courtier d'assurance — sous 24h

■ Pour résilier ou suspendre votre contrat. Demandez l'attestation de bonus-malus.

■ Vérifier la radiation auprès de la DIV (3-7 jours après)

■ Vous pouvez le faire sur le portail mobilit.belgium.be.

■ Conserver une copie signée du contrat pendant 5 ans

■ Délai légal de prescription pour vices cachés.

■ Déclaration aux impôts : aucune obligation pour les particuliers

■ Contrairement à la France, la vente d'un véhicule personnel n'est pas imposable en Belgique.

■ Si plaques non transférées : restituer la plaque à bpost

■ Ne jamais jeter la plaque ! C'est un document officiel.

Vous voulez éviter toute la paperasse ?
Sur ventedirectedemavoiture.be, on s'occupe de tout : on se déplace partout en Belgique, on
rachète votre voiture en l'état, virement instantané le jour de la vente. Plus de 2000 marchands

partenaires, gratuit et sans engagement.
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